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VIRUS 
KNJIGE



Jelena Tasi}

Zajedni~ka odluka predsednika Odbora
sajma knjiga, akademika Du{ana Kova~evi}a,
gradskog sekretara za kulturu Ivana Karla i
generalne direktorke Beogradskog sajma
Danke Seli} da se 65. Me|unarodni sajam
knjiga u Beogradu, sa tradicionalnog
oktobarskog termina, zbog pandemije virusa
korona pomeri za sredinu decembra, doneta
je u zadnji ~as - krajem oktobra. Uprkos tome
oktobar je ostao mesec knjige jer su se
gotovo svi izdava~i iz Srbije odlu~ili na
samostalne akcije sajamnih sni`enja cena
knjiga u knji`arama i posredstvom onlajn
prodaje i objavljivanje novih naslova.
Zajedni~ki alternativni odgovor na odlaganje
glavnog bazara knjiga u Srbiji i ovom delu
Evrope izostao je, mada je posle male
pingpong komunikacije sa Gradskim
sekretarijatom za kulturu i republi~kim
Kriznim {tabom za borbu protiv korone
Udru`enje profesionalnih izdava~a Srbije
dobilo zeleno svetlo da ovog vikenda na Trgu
republike u Beogradu organizuje dvodnevni
sajam knjiga.

Manifestaciju Knjiga na Trgu organizuje 25
izdava~a, ~lanova UPIS, koji nemaju svoje
knji`are, ali nisu presre}ni ni uslovima
prodaje i plasmanom svojih naslova preko
trenutno najve}ih knji`arskih lanaca u Srbiji,
iza kojih stoje izdava~ke ku}e Laguna, Vulkan
i JP Slu`beni glasnik. Ovaj festival knjige na
otvorenom, kako isti~u u UPIS, „nastao je iz
te`nje grupacije profesionalnih izdava~a da
o~uvaju neposredni kontakt sa svojim
~itaocima“.

„Knjiga na Trgu je manifestacija koja je
namenjena izlaganju izdanja nove i
prethodne produkcije odre|enog broja
vrhunskih izdava~a koji nemaju svoje
knji`are. Bi}e izlo`ena nova izdanja kao i ona
do kojih je u knji`arama te{ko ili nemogu}e
do}i, tako da je ekskluzivnost ovog nastupa

u vidljivosti nevidljivih izdanja. Programi koji
okupljaju ve}i broj ljudi na jednom mestu i u
du`em intervalu ne}e biti organizovani, ali
da bi se ipak zadr`ala festivalska atmosfera,
uz podr{ku medija, UPIS }e ovu
manifestaciju u~initi vidljivom i uspe{nom
nizom akcija i posle vikenda na Trgu
republike“, navodi se u saop{tenju izdava~ke
ku}e Arhipelag, jedne od ~lanica UPIS, u
kome se najavlju specijalni festivalski
popuste od 30 do 70 posto.

Drugo, Udru`enje izdava~a i knji`ara Srbije
ne}e u~estvovati u manifestaicji Knjiga na
Trgu, a nekoliko dana pre ove manfestacije,
19. oktobra u Holu Doma omladine u
Beogradu otvoren je tradicionalni Mali sajam
knjiga knji`are Beopolis, u kome u~estvuje
vi{e od 30 izdava~a iz Srbije i regiona, ~ije se
knjige prodaju sa sajamskim popustom. Ovaj
prvi alternativni odgovor u Domu omladine
na razna nezadovoljstva radom
tradicionalnog Beogradskog sajma knjiga,
ove godine obuhvata i knji`evne promocije i
tribine izdava~a.

Pojedina~no, prvi me|u izdava~ima sa
redovnim sajamskim aktivnosti krenuli su
Dereta i Geopoetika, u ~ijoj novootvorenoj

knji`ari u Beogradu sajamski popusti traju
od 7. do 31. oktobra. Slede}i, koji su se
otvorili sa sajamskim akcijama, bili su
Laguna, Arhipelag i Zavod za ud`benike. U
knji`arama u 50 gradova {irom Srbije
Arhipelagova izdanja u okviru sajamske
akcije Nema sajam, ima knjiga, od 15. do 31.
oktobra, imaju sajamske cene. Dan du`e,
do 1. novembra, u Laguni traje vi{e
sajamskih akcija i sni`enja na {tampana
izdanja i gift program. U ovoj izdava~koj
ku}i isti~u da u njihovim knji`arskim
lancima sajamski popusti va`e i za naslove
jo{ 90 izdava~a, {to bi u knji`arama Defi
trebalo da doprinese sajamskoj atmosferi,
dok je za onlajn kupovinu Laguna
obezbedila posebne pogodnosti -
besplatnu isporuku na teritoriji Srbije, a za
prostor Hrvatske, Crne Gore i BiH smanjena
je na 10 evra.

Knji`arski lanac Vulkana u sajamske
popuste u{ao je 18. oktobra, a dva dana
kasnije po~eli su i P~elicin sajam knjiga na
internetu IK P~elica iz ^a~ka i Glasnikov sajam,
koji }e trajati do prvih dana novembra.
Slu`beni glasnik je najotvorenije saop{tio da
„zbog aktuelne globalne situacije s korona

virusom ove godine u Beogradu ne}e biti
odr`an Me|unarodni sajam knjiga u
tradicionalnom periodu i formatu, zbog ~ega
}e ljubitelje svojih izdanja obradovati
organizovanjem akcije Glasnikov sajam
knjiga, koja }e obuhvatiti popuste 30 do 90
posto za kupovinu njegovih naslova.

Kreativni centar je zbog ~injenice da u
poslednoj nedelji oktobra ne}e biti odr`an
Sajam knjiga, najavio da }e svojim ~itaocima
od 23. oktobra do 2. novembra ponuditi

sajamske popuste, besplatnu dostavu i
preporuke knjiga za sve uzraste u svojim
knji`ara i na sajtu, uz besplatnu dostavu na
teritoriji Srbije.

„[anse da se odr`i Beogradski sajam
knjiga veoma su male. Ove godine nije bilo
ni Londona, ni Bolonje, a ni Frankfurta
u`ivo, nego onlajn. To je tako i tu nema
pomo}i, ali ono {to mo`emo da uradimo
jeste da poku{amo da nadomestimo bar
deo atmosfere sa sajma knjiga nekakvim
drugim akcijama. Tu se, zbog potrebe
socijalne distance, najvi{e razmi{lja o
pogodnostima u internet prodaji i prodaji u
knji`arama gde se ta distanca uz obavezno
no{enje maski mo`e organizovati. Kontakti
sa piscima i potpisivanja je mogu}e
organizovati preko video-linkova
posredstvom interneta ili kroz odlo`enu
mejl komunikaciju uz posredovanje
izdava~a. Ali, u svima nama osta}e da tinja
`ar onog starog sajma knjiga uz `elju da se
slede}e godine u oktobru vidimo pod
kupolama sajma, onako kako smo se vi|ali
svih ovih prethodnih godina“, ka`e za
Danas Dejan Begovi}, izvr{ni direktor
Kreativnog centra.
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Marija Krtini}

Onlajn prodaja knjiga jedna je od retkih dobrih
vesti sa srpskog te`i{ta knjiga u proteklih pola
godine. U prvih deset dana od progla{enja
pandemije koronavirusa i uvo|enja vanred-
nog stanja fakti~ki je nestalo tr`i{te knjiga u Sr-
biji. Knji`are se jo{ nisu u poptunosti oporavile
od tog udarca i od ~injenice da je smanjeno
kretanje ljudi. Ali potreba za knjigama nije ne-
stala. Otuda se naglo pove}ala onlajn prodaja
knjiga - obja{njava za Danas Gojko Bo`ovi},
glavni urednik izdava~ke ku}e Arhipelag. Sa
konstatacijom da je onlajn prodaja knjiga znat-
no porasla sa novonastalom situacijom izazva-
nom svetskom epidemijom virusa kovid 19,
saglasni su i na{i ostali sagovornici - vlasnici,
urednici i predstavnici izdava~kih ku}a Clio,
Partizanska knjiga, Knji`evna radionica Ra{i} i
Vulkan izdava{tvo.

Kad je re~ o Arhipelagu, Bo`ovi} navodi da
je onlajn prodaja njihovih izdanja u toku van-
rednog stanja ve}a za ~ak ~etiri puta u odnosu
na period pre pandemije.

U toku leta do{lo je do izvesnog usporava-
nja onlajn prodaje, {to je i bilo o~ekivano, ali je
ona i dalje bila zna~ajno ve}a nego pre po~et-
ka pandemije. U toku jeseni do{lo je do novog
rasta onlajn prodaje - obja{njava urednik.

Za iskustvo sa onlajn prodajom izdava~ke ku-
}e Clio se, kako ka`e glavni urednik Zoran Hamo-
vi}, pre mo`e re}i da je zanimljivo nego dobro.

Ali sasvim je izvesno da }e biti sve bolja. I to-
kom vanrednog stanja trudili smo se da ne
ostavljamo ~itaoce bez knjiga koje su ̀ eleli. Kad
su prestale da rade kurirske slu`be, sami smo je
organizovali. Imali smo divne susrete sa ljudi-
ma, bilo je i straha pa smo ostavljali na dogovo-
renom mestu knjige, te tako po{tovali beskon-
taktnu dostavu. U prethodnih osam godina tru-
dili smo se da ohrabrimo ~itaoce da pla}aju
knjige karticom, da im knjiga stigne brzom po-
{tom za jedan dan. Nije bilo lako, i{lo je sporo i
na po~etku smo otvarali {ampanjac kad god se
neko odlu~io na takav na~in kupovine. Ali mno-
go je bilo vi{e onih koji su porukama preko saj-
ta, mejlom ili telefonom naru~ivali knjige i pla-
}ali pouze}em - pri~a Hamovi}.

Vladimir Arseni}, urednik u Partizanskoj knji-
zi, konstatuje da iskustva ove izdava~ke ku}e s
onlajn prodajom nisu r|ava.

Naime, premda je kod nas jo{ popularnija
prodaja u prodajnim objektima, epidemijska si-
tuacija nas sve vi{e opredeljuje, hteli ili ne, na
onlajn kupovinu, ne samo knjiga, ve} i drugih
artikala. Ve}ina prodavaca, a tu ne mislim samo
na izdava~ke ku}e i knji`arske lance, privikava
se na novonastalu situaciju tako da }e na va{e
pitanje odgovor mo}i podrobnije da se pru`i za

neko vreme. Zasad bih rekao da i dalje neupo-
redivo vodi prodaja u`ivo - nagla{ava Arseni}.
Me|utim, kako dodaje, prodaja knjiga jo{ uvek
se nije preselila iz knji`ara u virtuelni prostor,
mada tendencija definitivno postoji.

Ipak, sve zavisi i od ~italaca. Oni koji znaju {ta
`ele, nemaju problem da kupe knjige onlajn.
Oni, pak, koji tek tra`e knjigu koju bi kupili vole
da u|u u knji`aru, da listaju, pro~itaju tu i tamo
pokoju stranicu, konsultuju se sa knji`arima i na
kraju se odlu~e ili ne odlu~e. Problem s onlajn
kupovinom je te{ko osvajanje novih ~italaca,
uglavnom se zadr`avate na onima koji su vas
ve} dobro upoznali - nagla{ava urednik.

Da su knji`are i dalje dominantni kanal pro-
daje, sla`e se i Gojko Bo`ovi}.

To }e svakako ostati i u narednom periodu.
Ali nema nikakve sumnje da se navike ~italaca
menjaju i da se sve vi{e ljudi odlu~uju za onlajn
kupovine knjiga. Tome pogoduju i sve bolji saj-
tovi izdava~ki ku}a, kao i pogodnosti koje pru-
`aju pojedini klubovi ~italaca koji postoje pri

izdava~kim ku}ama. Arhipelag je veoma po-
sve}en daljem razvoju Kluba ~italaca Arhipelag.
Taj klub je sve brojniji, zbog ~ega smo se odlu-
~ili da dalje radimo na unapre|enju onlajn pro-
daje knjiga u Arhipelagu - ka`e Bo`ovi}.

Aleksandra Ra{i} Radosavljevi}, vlasnica i
glavna urednica Knji`evne radionice Ra{i}, obja-
{njava da je od po~etka epidemije primetan je
rast prodaje knjiga onlajn, a da je posebno velik
rast prodaje elektronskih knjiga.

Ne bi se moglo re}i da se prodaja knjiga sa-
svim preselila u virtuelni prostor, veliki broj kupa-
ca odlu~ivao se za kupovinu u knjì arama koje su

radile tokom vanrednog stanja, ali je porast on-
lajn prodaje bio o~igledan. [to se na{e izdava~ke
ku}e ti~e, a ~ini mi se i svih ostalih, tako|e je pri-
metan pad ukupne prodaje, jer je knjiga, odno-
sno kultura, prvo ~ega se ljudi odri~u u kriznim
vremenima. Naravno, uvek postoje oni koji }e se
odre}i ne~eg drugog zarad knjiga, i sasvim smo
svesni da nema mesta za `aljenjem zbog pada
prodaje jer su okolnosti takve da tra`e sasvim no-
ve strategije rada i prodaje, posebno malih izda-
va~a - obja{njava Ra{i} Radosavljevi}.

I Zoran Hamovi} isti~e da je veb ili onlajn
knji`ara na{a hibridna sada{njost i prili~no ja-
sna budu}nost.

Ne samo prodaja, ve} se produkcija i ure|i-
vanje sadr`aja preseljava u virtuelni prostor.
Kovid je samo intenzivirao promene i usvaja-
nje novih re{enja. Kao i pred svim tradicional-
nim izdava~kim ku}ama, tako je i pred na{om
veliki izazov transformacije i prilago|avanja -
napominje Hamovi}.

U vremenu u kome `ivimo, onlajn prodaja
je ne{to {to uzima maha, smatra Mina Luki},
pi-ar menad`erka izdava}ke ku}e Vulkan.

Godinama unazad imamo onlajn prodaju i
sajt koji je pregledan, prilago|en potrebama
svih korisnika i lak za snala`enje. @ivimo u digi-
talnom dobu, a kupovina iz udobnosti svog
doma je prednost sada{njeg vremena. Situaci-
ja u kojoj smo se svi na{li, u kojoj smo zate~eni
pandemijom, navela je ~itaoce da se jo{ vi{e
okrenu kupovini knjiga preko sajta. U trenutku
kada smo svi imali vi{e slobodnog vremena,

kvalitetne i dobre knjige pomogle su nam da
skrenemo misli i lak{e prevazi|emo nesigur-
nost i strah koji su bili prisutni. U vremenu ko-
je je izazovno za sve nas, posebno u periodima
u kojima su trajale mere zabrane kretanja, mi
smo na{im vernim ~itaocima nudili brojne ak-
cije zahvaljuju}i kojima su mogli da kupe knji-
ge po povoljnim cenama, dostava je bila bes-
platna i na taj na~n poku{ali smo da olak{amo
period izolacije ljudima uz ~ju podr{ku smo
postali lider na ovim prostorima - isti~e Luki}.

Moderno vreme, dodaje ona, donosi nove
navike i na~in `ivota.

Generacije koje stasavaju neminovno idu ka

virtuelnom svetu. Komunikacija sa korisnicima
je br`a, jednostavnija i kvalitetnija od kada su
dru{tvene mre`e postale dostupne svima. Ku-
povina knjiga je jednostavija od kada postoji
mogu}nost da se naru~i preko sajta, na kome se
nalaze sve informacije o knjizi, autoru... I eviden-
tan je porast onlajn prodaje. To je na{a budu}-
nost. Ali isto tako, knjì are, kao mesta gde se sla-
ve knjige, gde pre kupovine mo`ete prelistati
knjigu, osetiti papir i korice pod prstima, uvek }e
postojati i biti otvorene za sve ~taoce i ljubitelje
pisane re~. U toku najja~eg talasa pandemije, svi
smo morali da prilagodimo svoje poslovanje
novim uslovima, pa su tako i knji`are morale da
koriguju svoj rad. Ali to nije negativno uticalo na
nas, posebno {to se, od kada se radno vreme
ustalilo, strogo vodi ra~na da se sve mere (i pre-
poru~ne i propisane) maksimalno po{tuju, ka-
ko bi knji`are bile lepa, udobna i sigurna mesta
za sve koji ̀ ele da ~taju - napominje Mina Luki}.

Po pitanje odakle sti`e najvi{e narud`bina,
izdava~ke ku}e imaju razli~ita iskustva.

Podaci koje imamo govore da broj porud`-
bina iz unutra{njosti raste {to nam je posebno
drago. Beograd je ogromno tr`i{te u kojem
postoji velik broj knji`ara i do knjiga se relativ-
no lako sti`e. ̂ itaoci iz unutra{njosti te`e dola-
ze do knjiga i zato je njima ugodnije i zgodnije
da kupuju onlajn. Kad je u pitanju prodaja u`i-
vo tu Beograd vodi ubedljivo - isti~e Vladimir
Arseni}, urednik Partizanske knjige.

I Aleksandra Ra{i} Radosavljevi}, vlasnica i
glavna urednica Knji`evne radionice Ra{i}, ka`e
da narud`bine koje sti`u onlajn prete`no do-
laze iz unutra{njosti.

Polovinu prodaje elektronskih knjiga ~ine
kupci iz Srbije, a ostatak ~ine (oko 30 odsto) ku-
pici s podru~ja biv{e Jugoslavije. To je sasvim
razumljivo, s obzirom na mali broj knji`ara van
Beograda, kao i cenu po{tarine prema zemlja-
ma regiona i Evrope, a da ne pominjemo Ame-
riku, Kanadu ili Australiju - obja{njava urednica.

U izdava~koj ku}i Clio jo{ uvek najvi{e knji-
ga {alju {irom Beograda. Ta se tendencija ipak
polako menja.

Odgovor bi mogao biti jednostavan i o~eki-
van, da je najvi{e narud`bina iz Beograda. Me-
|utim, doga|aju se promene koje nas raduju
- proporcija se menja i mo`emo da ka`emo da
se broj knjiga koji {aljemo van Beograda pribli-
`ava onom koji naru~uju ~itaoci u Beogradu -
isti~e Zoran Hamovi}.

Sli~no iskustvo imaju i u IP Arhipelag.
Sve je ve}i broj porud`bina koje dobijamo

iz unutra{njosti. U mnogim mestima, ~ak i za
na{e prilike u ve}im gradovima, onlajn kupo-
vina je jedini na~in ~itaocima da do|u do knji-
ga koje ih zanimaju. Negde nema knji`ara, ne-
gde ponuda knji`ara ne zadovoljava intereso-
vanja i potrebe ~italaca. Iz Beograda tradicio-
nalno ve} dobijamo dosta onlajn porud`bina.
Navike se razvijaju sporo i postepeno, tako je i
sa onlajn prodajom, ali oni koji jednom pre|u
na onlajn prodaju pokazuju se kao vrlo privr-
`eni njoj kao izboru - dodaje Gojko Bo`ovi}.

Vulkan izdava{tvo ima 28 knji`ara {irom Sr-
bije. Ipak, najvi{e ~italaca je i dalje u Beogradu,
pa tako i onih koji kupuju knjige onlajn.

Beograd je najve}i grad u Srbiji, pa samim tim
ima i najve}i broj ~italaca. Ono {to je veoma po-
zitivno jeste da ljudi {irom Srbije u`ivaju u kvali-
tetnoj literaturi. Vulkan izdava{tvo vr{i dostavu
knjiga na ku}nu adresu na teritoriji cele zemlje,
tako da su redovni onlajn korisnici ljudi iz svih
gradova Srbije. Tako|e, imamo 28 knji`ara u
svim ve}im gradovima i tendenciju da otvara-
mo knji`are u jo{ gradova. Upravo je i onlajn
prodaja knjiga olak{ala da svako, bez obzira na
mesto stanovanja, mo`e da do|e do svoje omi-
ljene knjige - zaklju~uje Mina Luki} Urednik:Dragan Sto{i} / Marketing:Vesna La}arak / Lektura:Ana Ron~evi} / Design&prepress:Mila Teokarevi}, Slobodan Srem~evi}

POSEBNO IZDANJE LISTADANASVIRUS KNJIGE

Da li je pandemija „preselila“ izdava~ko tr`i{te iz knji`ara u virtuelni prostor

Onlajn prodaja knjiga - hibridna 
sada{njost i jasna budu}nost

Nema „praznika“, ima knjiga

Alternative odlo`enom 
65. Me|unarodnom sajmu 
knjiga u Beogradu

Aleksandra Ra{i}
Radosavljevi}: Okolnosti
su takve da tra`e sasvim
nove strategije rada i
prodaje, posebno malih
izdava~a

“

Vladimir Arseni}: Problem
s onlajn kupovinom je te{ko
osvajanje novih ~italaca,
uglavnom se zadr`avate na
onima koji su vas ve} dobro
upoznali

“

Gojko Bo`ovi}: Onlajn
prodaja knjiga jedna je od
retkih dobrih vesti sa srpskog
te`i{ta knjiga u proteklih pola
godine

“
Zoran Hamovi}: Ne samo
prodaja, ve} se produkcija i
ure|ivanje sadr`aja
preseljava u virtuelni prostor

“

Mina Luki}: Knji`are, kao
mesta gde se slave knjige,
gde pre kupovine mo`ete
prelistati knjigu, osetiti papir
i korice pod prstima, uvek
}e postojati

“
Bilo nekad, a kad }e opet - nezna se

Iako se, zbog ve} traju}ih okolnosti usled kovid pandemije,
ove godine odustaje od Sajma knjiga u Beogradu, knjige su
ono od ~ega se ne odustaje! Zato je izdava~ka ku}a Agora
za sve ljubitelje knjige i svoje ~itaoce pripremila pravi sa-
jamski popust koji }e ~itala~koj publici omogu}iti olak{ani
vid kupovine i u{tedu vremena...
Od 22. oktobra do 5. novembra zainteresovani mogu
u`ivati u Agorinim autorima po specijalnim cenama, kao i u
30 novih naslova koji su obele`ili 2020. godinu.

Sajam virtuelan, knjige stvarne

Kao i ve}ina izdava~a, oglasili smo onlajn sajam koji traje
do 31. oktobra. U na{oj knji`ari u Beogradu tako|e se mo`e
dobiti popust na veliki broj izdava~a. Odziv je sjajan, ali ja
ne mogu da ne budem tu`na - od samog osnivanja se
dru`imo sa na{im mladim ~itaocima na Beogradskom saj-
mu knjiga, upoznajemo se, grlimo se, razgovaramo, raz-
menjujemo utiske... Na dru{tvenim mre`ama prime}uje-
mo da i njima nedostaje taj sajam u`ivo, ako ne i vi{e nego
nama, pa mo`emo samo da se nadamo da nam pandemi-
ja ne}e pojesti i narednu godinu i da }emo se makar 2021.
dru`iti u onoj gu`vi, haosu i lepoti koju Sajam knjiga za nas
predstavlja - isti~e za Danas Jasmina Markovi} Karovi}, vlas-
nica i urednica izdava~ke ku}e Urban rids.

I{~ekivanje dru`enja u`ivo

VIRUS KNJIGE



Cena: 1.140 dinara
Va`i do kraja oktobra 2020.
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Cena: 540 dinara
Va`i do kraja oktobra 2020. Cena: 570 dinara

Va`i do kraja oktobra 2020.

Cena: 720 dinara
Va`i do kraja oktobra 2020.

Cena: 990 dinara
Va`i do kraja oktobra 2020.

Cena: 960 dinara

Va`i do kraja oktobra 2020.
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